VYHODY

Rizeni vyroby v poptavkou
fizeném prostredi. Integrované
zobrazeni nedokoncené vyroby

v redlném Case se skute¢nymi na-
klady, moznost Uprav pro odstra-
nénf potenciélnich zpozdéni nebo
prekroceni naklad{, zjiednoduseni
fizeni skladu na zakladé poptavky
a prognoz.

Predvidani a omezovani tizkych
mist. Pevna kontrola nad viemi
hledisky dflenské vyroby s pl&-
novanim uzkych mist. Rychlé
zobrazeni procesl a celkového
pracovniho vyuZiti prostfednictvim
Ganttova grafu, moznost Uprav
planu pretahovanim mysi za Uce-
lem minimalizace zpozdén.

Podrobny prehled o dodava-
telském Fetézci. Uplny prehled

o dodavatelském fetézci pomaha
zjednoduSovat obchodni procesy,
optimalizovat zdroje, minimali-
zovat doby realizace a zjistovat
pfesna data dodani.

Lepsi kontrola nad vyrobnimi
procesy. Moznost definovani vy-
robnich zdrojd (strojl, pracovni-
kd, nastrojl, subdodavateld atd.)
a jejich pridélovani ke skupinam
pracovnich stfedisek. Pevna kon-
trola nad plény s pouZitim plano-
vanf omezené nebo neomezené
kapacity s ohledem na maximalni
flexibilitu.

Micresoft

S modulem Vyroba reseni Microsoft Dynamics® AX mUzete urychlit uvadéni vyrobkd na trh
a rychle reagovat na ménici se pozadavky zakaznikd. Pfehled o obchodnich informacich

a dodavatelském retézci v realném case véetné Gdajli o zasobach, skladech a vyrobé

vam pomize optimalizovat vyrobni postupy, efektivné planovat, maximalizovat vyuziti
zdrojui, pfesné dodrzovat terminy a zjednodusit obchodni procesy.

S modulem Vyroba feseni Microsoft Dynamics AX mohou vasi pracovnici plénovat vyrobu tak, aby
presné plnili terminy a daléi pozadavky na dodavky. Reseni umozriuje flexibilng sledovat skladové
zasoby a planovat dodavky. Pristup k logistickym a obchodnim datlim a Gdajiim z CRM
pomaha pfi planovani nékupnich objednavek, vyrobnich zakazek a prevodnich prikazd,
udrzovani minimalnich Urovnf zasob, plnénf pozadavkd zakaznikl a poskytovani spolehlivych
prislibt dodéavek. Podpora vice vyrobnich zavodl umoznuje provadét planovani a vyrobu
napfic rznymi vyrobnimi jednotkami.
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Centrum role pro vedouciho vyroby

Specializované centra roli pomahaji usporadat ddlezité Ukoly, informace a nastroje do
prizplisobenych zobrazeni. To mé& za nasledek vyssi efektivitu a snadnéjsi organizaci prace.
Pracovnici ve vyrobnich stfediscich maji pfistup k podrobnym informacim v realném case
véetné dob trvani a spotfeby materialu pfi jednotlivych Ulohéch ¢&i operacich. Vedouct

vyroby mohou snadno ziskat pfehled o obchodnich ukazatelich s pouzitim analytickych
néastrojU, jako jsou podrobné sestavy doby realizace, podilu zmetkd, vyuziti kapacit a srovnani
planované spotreby se skutecnou.

Ziskejte vice informaci o Microsoft Dynamics AX

Pro ziskanf podrobnosti a dodatecnych informacf ohledné komplexniho feSenti pro fizeni
financi, z&kaznickych vztahd, dodavatelskych fetézcl a vyroby navstivte
www.microsoft.com/cze/dynamics/ax

www.microsoft.com/dynamics/ax

Pro ziskanf informaci o partnerskych fesenich a zékaznickych referencich navstivte:
www.microsoft.com/cze/dynamics/SolutionFinder

www.oborovareseni.cz

www.microsoft.com/cze/casestudies

# ‘I‘L Microsoft Dynamics Ax

VYHODY:

- | d

{

Podobné rozhrani a spoluprace
se znamymi produkty Microsoft.
UZivatelsky pfizplsobeny
pristup k informacim, Ukollm

a obchodnim procestim pomoci
center roli.

Snadno prizplsobitelné a vysoce
Skalovatelné feSen.

Pokrocila technologie pro
podporu rdstu firmy.

Propojenti se zakazniky,
dodavateli, obchodnimi partnery
a zaméstnanci.

Robustnf a komplexni funkce
Z jednoho zdroje.

Podporuje operace v rliznych
Casovych pasmech, zemich,
pobockach, jazycich a ménach.

VIICROSOET DYNA

Microsoft® Dynamics™ AX je integrované a prizpUsobitelné reseni rizeni firmy, které
vam a vasim zaméstnancim pomuize prijimat obchodni rozhodnuti s vétsi jistotou.
Automatizuje a zjednodusuje obchodni postupy, propoji vas s globalnimi zakazniky,

obchodnimi partnery a pobockami a pomtize vam pfi dosahovani obchodnich Gspéchti.

Hlavni rysy

Reseni Microsoft Dynamics AX podporuje

vsechny oblasti vaseho podnikani. Mdzete
si vybrat z ucelené nabidky moduld véetné
néasledujicich:

*  Vyroba
o Diskrétni vyroba
o Procesni vyroba
+ Distribuce
+  Obchod a marketing
«  Rizenf dodavatelského fetézce (SCM)
+  Rizenf financi

« CRM
+  Rizent lidskych zdrojd
+ Servis

«  Rizenf a G¢tovani projektd

*  Obchodni analyzy

+ Podnikovy portal integrovany s Microsoft®
Windows® SharePoint- Services

= * Reporting Services

s produktem Microsoft SQL
Server®

o * Webové sluzby

a interoperabilita

s platformou.NET a s

produktem Microsoft Visual

Studio®

+ Vyména obchodnich

dokumentd a integrace

s produktem
MicrosoftBizTalk Server

UzZivatelské prostredi
Microsoft Dynamics

) = Axse podobd obecné
"t = | znamym aplikacim

Microsoft Office

Centra roli v Microsoft Dynamics
AX 2009

Centra roli v feSeni Microsoft Dynamics®

AX nabizejf zaméstnanclm pfizplsobeny
pfistup k informacim, Ukoldm a obchodnim
procestim. V celém systému umozniuji
sledovat a analyzovat obchodnf vykonnost
prostrednictvim pohotovych analytickych
nastrojl, jako jsou ukazatele KPI, grafy

a sestavy. Informace jsou prezentovany podle
pracovnich funkcf uZivatell, coZ jim umoznuje
snadno usporadat ukoly podle priority

a pfijimat rychld obchodni rozhodnuti.

Standardné dodavana centra pro role:
Vykonny feditel

Provoz: vedouci provozu

Logistika: vedouci skladu, skladnik, expedice
a pfijem, vedouci nakupu, nakupci

Vyroba: vedouci vyroby, vedouci vyrobniho
stiediska

Sluzby zakaznikdim: vedouci sluzeb
zakaznikim

Prodej a marketing: marketingovy reditel,
pracovnik marketingu, vedouci prodeje,
hlavni prodejni zastupce, samostatny prodejni
zastupce, spravce obchodnich vztah(,
fakturant

Lidské zdroje: personalni feditel /vedouci,
vedouci/specialista Skolenf a rozvoje,
vedouci/specialista naboru a personalniho
zabezpeceni

Finance: finan¢ni reditel, vedouci Ucetni,
kontrolor, koordinator zavazk(,

sprévce pohledavek, Ucetni, spravce Uverd
ainkasa

Servis: vedouci projektu, ¢len projektového
tymu
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VYHODY

« Lepsi prehled o financnich
operacich. Zdokonaleni
strategického planovanti diky
vsestrannému pohledu na
obchodni vykonnost. Moznost
definovéni a prohlizeni
grafickych zobrazeni a sestav
spolu s provadénim cilenych
analyz podrobnych informact
pro potfeby informovanych
a strategickych rozhodnuti.

+ Hodnoceni ekonomické
vykonnosti napfi¢ operacemi.
Porozuméni nékladdm podniku
prostfednictvim alokacnich

schémat odpovidajicich vasemu

obchodnimu modelu pomaha pri

planovani a kalkulaci budoucich
naklad na zakladé rozpoctl
a prognoz.

* Rozvoj podnikani bez ohledu
na hranice. Standardizace
obchodnich procest v rdmci
globéalni organizace a sprava
zmén smeénnych kurzd spolu
s podporu vice jazykl a mén,
to vie pfi spInénf Ucetnich
pozadavkd v rliznych zemich.

+ Jednodussi plnéni
legislativnich pozadavk.
SniZeni pracnosti a ¢asové
narocnosti zdokonalovani
internich kontrol, podpora
pozadavkd na audity a fizenf

povinného vykaznictvi v souladu

s pozadavky legislativy

-

Komplexni pohled na finan¢ni data v celé organizaci a flexibilni procesy pfizplsobené
podle zplisobu podnikani organizace pfispivaji k efektivnimu fizeni finan¢nich
operaci.

Modul Rizeni financi v feseni Microsoft DynamicsTM AX 2009 umozruje pristup k informacim
v celé organizaci v redlném case. Obsahuje snadno pouzitelné nastroje pro dotazy, vykonné
funkce pro analyzy a vytvéreni sestav, které vam mohou pomaoci efektivneé fidit prijmy,
z&vazky, pohledavky a cashflow. Pfehled o financnf vykonnosti pomaha pri strategickém
planovani a podporuje jisté a informované rozhodovani.

Centrum role pro financniho feditele V&s financni tym muze pracovat rychleji a efektivnéji
diky specializovanym centrdim roli, ktera prinaseji pfizplsobené zobrazeni ddlezitych ukoll

a informaci. Preddefinovany pristup k sestavam aktivit, grafdm a vystrahdm umozriuje
financnimu fediteli monitorovat

VYHODY

+  Lepsi vztahy se zakazniky.
Zobrazeni informaci
o zakaznicich a z&jemcich
v redlném Case umoznuje
definovat vztahy, sledovat
korespondenci a telefonické
hovory a automaticky vytvaret
aktivity. Mzete tak vwhodné posilit
své vztahy se zékazniky.
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Centrum role pro financniho reditele

+ Optimalizace prodeje spo-
le¢nym fizenim prodejnich
a marketingovych aktivit.
Kombinace prodejnich a marke-
tingovych informaci prinasi lepsi
prehled o potfebéch zakaznikd,
zdokonaluje vytvareni a kvalifikaci
poptavky a celkové zdokonaluje
vykonnost prodeje.

obchodni vykonnost a trendy a optimalizovat procesy. Centrum role financniho feditele
napriklad obsahuje kromé prizplsobenych sestav, preddefinovanych datovych krychli

a integrovanych analytickych a prognostickych néastrojl také odkaz na finan¢ni komunitu
online. Pracovnici finan¢niho oddéleni mohou rychle prechéazet na podrobnosti
odpovidajicich Ucetnich procest a vytvaret vlastni pracovni postupy, jako napriklad
automatizovana schvalovanf pro vybrané financni deniky s moZznostf zobrazenf polozek
pracovniho seznamu ve vlastnich centrech roli.
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Modul Prodej a marketing feseni Microsoft DynamicsTM AX 2009 obsahuje integrované
vykonné funkce pro spravu zakaznikl, prodeje a marketingu, které mohou vasim
zaméstnanclim pomoci pfi budovani a posilovani vztahl se zakazniky a prispét tak ke

zvyseni prodeje.

Prehled o zé&kaznicich a obchodnich informacich pomaha vam i vasim pracovnikdm aktivné
vytvéret vztahy a rychle poskytovat informované odpovédi na dotazy. Analyzou jednotlivych

i konsolidovanych dat o vsech obchodnich kontaktech mizete vytvaret presné cilové skupiny
a ziskané informace pak pouzit na podporu promyslenych marketingovych rozhodnutf,
planovani efektivnich kampani a pripravy budoucich strategi.
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Centrum role pro vedouciho prodeje
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Specializovana centra roli pro prodej a marketing pomahaji usporadat ddlezité Ukoly,
informace a nastroje. To mé za nasledek vyssi efektivitu a snadnéjsi organizaci prace. Vedouci
prodeje tak napfiklad mohou rychle vyhledat, vizualizovat a sledovat dileZita prodejni

data, jako jsou zajemci, ziskané a ztracené zakazky, silna a slaba mista, pfileZitosti a hrozby.
Informace mohou byt prezentovany v pfizpdsobenych sestavéach a vlastnich zobrazenich
typu scorecard. Centra roli prodejnich zastupcl obsahuji informace o pribéhu prodeje, jako
jsou nevyfizené prodejni nabidky, aktualni nabidky, aktivity a progndzy.

Viystrahy pomahaji uzivateldm nezapomenout na nic podstatného a odkazy na dlverne
znamé kancelafské nastroje, jako jsou aplikace Microsoft® Office Outlook® a Microsoft Office
Excel®, pomahaji zvysovat jejich produktivitu.
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